職務経歴書

20××年×月×日

氏名○○　○○

【職務経歴】
株式会社○○○○○（正社員）20××年××月～20××年××月
資本金○億○千万円　従業員数○○名　食品
【職務内容】
●ルートセールス（20××年××月～20××年××月）

販売本部にて、セールスプロモーションや棚割の提案など、商品導入に向けたルート営業。

＜担当商品＞ 「XXXハム」「XXXソーセージ」などの精肉加工食品

＜担当地域＞ 目黒・品川エリアの量販店やスーパーマーケットなどxx店

＜個人予算＞ 約XXXX万円／月

※売上や利益などの収支感覚のほか、流通や小売店に対する知識を得られた

●贈答品の商品企画（20××年××月～20××年××月）

精肉・加工品事業本部にて贈答品の商品企画を担当。メンバー3名。

＜業務内容＞ リサーチ会社を利用した消費者調査と分析、コンセプト開発、試作品開発、テストマーケティング

＜主な成果＞ 

高級志向と安全志向に着目し、指定農場・指定銘柄豚をうたった贈答品を開発。パッケージに手漉き和紙を利用して高級感を演出したほか、地場産業の乳製品との詰め合わせ限定品をつくるなどして、前年比105%アップに貢献した。
株式会社○○○○○（正社員）20××年××月～20××年××月

資本金○億○千万円　従業員数○○名　食品
●冷凍食品の商品企画（20××年××月～20××年××月）

同事業本部で冷凍食品の担当になる。研究開発部門・販売部門から計5名のプロジェクトチームを構成し、商品開発を担当した。

＜担当業務＞　リサーチ会社を利用した消費者調査、コンセプト開発、試作品開発、テストマーケティング

＜主な成果＞

・「XXXコロッケ」の改良新発売（20××年××月）

消費者調査で得たニーズからころもの食感改善に的を絞り、入念なテストマーケティングの後、市場に導入。前年同月比146％の売上アップを記録した。

・新製品「XXXX」の開発（20××年××月）

既存商品のハンバーグの姉妹品として、お弁当向けハンバーグを開発。ターゲットを幼稚園児のいる家庭に絞り、弁当箱のサイズ・メニュー構成・調理時間などを徹底的に調査・分析し、「電子レンジで調理できる」ことと、「小分け保存がきく」ことをコンセプトに商品を開発。パッケージのイラストレーターには、親子両世代に人気を得られるXXXX氏を起用し、主力商品となった。

※消費者リサーチから企画・開発・市場導入まで、商品誕生のプロセスや製品の生産工程を把握できた。企画力、折衝力、複数の業務の管理能力などが身についた。
○○○○　日本支社（正社員）20××年××月～　（現在も就業中）　マネジメント10名以上

資本金○億○千万円　従業員数○○名　化粧品・医薬品
●男性向けシャンプーの商品企画（20××年×月～現在）

＜担当業務＞

（1）新製品「XXXX」のトータルプロデュース

関連部門を横断して結成されたプロジェクトにするサブリーダーとして参加。ブランドマネジャーを補佐し、11名のメンバーを管理した。　

（2）新成分XXの開発を受け、商品企画から販売展開までを立案

・ 消費者リサーチ

・ コンセプト立案

・ ネーミング

・ パッケージ開発

・ 広告展開

・ 販売戦略立案

※社内各部門や関連会社をまとめていくリーダーシップが要求され、コミュニケーションスキルや折衝力が養われたほか、計画や段取りを細分まで確実にする緻密さが身についた。

